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He dado muchos tumbos en el mundo empresarialid®?ddcir, que de los 23 a los 33
aflos me especialicé en los “palos de ciego”. Y paseso, algunos de mis

emprendimientos tuvieron éxito (o por lo menosgl® se entiende socialmente por
éxito); pero, al final, ninguno de ellos me llehés faltaba alma. Habia alcanzado mi
objetivo: y ahora, ¢qué? No me di cuenta, hasta aias tarde, que me guiaba una
brujula equivocada: el tener-hacer-ser.

Porque mi objetivo era tener dinero, reconocimiesgguridad, estatus, posicion, tener
caprichos, y sobre todo tener un excelente nivelide. ¢como se lograba todo esto?
Haciendo cosas que me dieran dinero, posiciongatc)y al final, ya tendria tiempo y
recusos econdémicos para cumplir mis suefios y $en goy.

¢ Y sabes lo mas curioso? Que en algunas de mitueagempresariales, tuve dinero (y
bastante, para lo que estaba acostumbrado); matipeaprichos, tuve nivel de vida,
reconocimiento, y después del subidon, curiosameetesenti vacio. Y busqué otras
aventuras empresariales que me llenaran. No mealedrda de que seguia teniendo la
estrategia equivocada.

Hace 6 afos, y después de un potente proceso ateactibrimiento, a través del cual
me di cuenta de infinidad de cosas sobre mi, norant mis anhelos y mis suefos.
Pero lo mas importante que aprendi, y que cambienenir empresarial y mi vida, fue
tomar conciencia de que queria vivir pleno, pern aoa plenitud que perdurara, y
sentir que estaba donde debia estar. Y para |legtar era absolutamente necesario
seguir una estrategia completamente antagonicajaeldabia seguido hasta entonces:
habia llegado el SER-HACER-TENER.

Sé ta en tu negocio. Da importancia en el mismo que es mas importante para ti.
Recondcete en tu empresa. Es tremendo el hechaiglesigo encontrandome con
muchos empresarios que montan negocios donde r@dlasstan reflejados, y siguen
buscando solo el beneficio, el estatus, la seguriddel tener), y que es motivo
garantizado de frustracion a medio plazo.

Crea y adapta tu empresa para que tu talento psedaplicado, donde tengas la
oportunidad de disfrutar realmente con lo que haQeg todos los dias sean fuente de
inspiracion, porque has decidido que lo que haags ple quien eres.

Y si ya tienes tu negocio, y te das cuenta de gté&sgecomo tantos otros, en un callejon

donde pareces atrapado por una espiral que ngatsalg; donde no tienes tiempo para

ti; donde no disfrutas lo necesario; donde hayajtdonde crees que hay demasiadas
ataduras que te impiden realizar un cambio de timon



- parate y pisa el balon

- decide que deberias cambiar
- Decide cuando

- iDa el paso!

Porque te mereces una vida profesional plena,ajbaga crecer como persona, y donde
puedas contribuir al mundo. Siempre hay tiempo mdraambio. Sera una de las
mejores decisiones que puedas tomar en tu vidduj®é&mo!



